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Allegato B.2.

SCHEDA TECNICA DELL’IDEA IMPRENDITORIALE
A. DATI ANAGRAFICI E DI SINTESI

A.1. Dati anagrafici del soggetto richiedente
	NOME
	

	COGNOME
	

	CODICE FISCALE
	

	DOCUMENTO RICONOSCIMENTO
	TIPO
	
	N.
	

	RILASCIATO DA 
	
	IL
	


A.2. Dati di sintesi sull’iniziativa proposta
	OGGETTO INIZIATIVA
	

	SETTORE DI ATTIVITÀ
	CODICE ATECO

	
	ALTRA CLASSIFICAZIONE
	

	LOCALIZZAZIONE
	COMUNE 
	
	PROVINCIA
	

	
	INDIRIZZO 
	

	INVESTIMENTO
	EURO ………………………………..   + IVA
	N. ADDETTI A REGIME
	


B. DESCRIZIONE DELL’INIZIATIVA PROPOSTA
 (Illustrare l'idea imprenditoriale che si intende realizzare – i presupposti e le motivazioni che ne sono all'origine – lo specifico settore d'intervento – la validità sociale ed economica – la ricaduta occupazionale)
B.1. Mission  (max 10-15 righe) 

(Indicare, in modo chiaro e dettagliato, la missione aziendale (l’obiettivo imprenditoriale che l’impresa si propone di raggiungere nel medio/lungo periodo) e la strategia competitiva relativa all’idea imprenditoriale proposta)
	


C. SOGGETTO PROPONENTE

	Nome  cognome 
	Codice Fiscale 

	
	


C.1. Composizione della compagine sociale 
	n.
	nome
	cognome
	Data di nascita
	Comune di residenza negli ultimi 

12 mesi
	quota di capitale sociale
	quota di partecipazione 

(in percentuale)
	Possesso requisiti richiesti dall’art. 15, commi 1 e 2 dell’Avviso Pubblico

	
	
	
	
	
	
	
	Si
	no

	
	
	
	
	
	
	
	Si
	no

	
	
	
	
	
	
	
	Si
	no

	
	
	
	
	
	
	
	Si
	no

	totale


	100%
	
	


C.2 - Descrizione del soggetto proponente (compilare per il soggetto proponente e per ciascun socio le sottostanti sezioni)
	Descrivere brevemente il percorso formativo, l’esperienza professionale maturata dal soggetto proponente e le competenze.

Indicare, in particolare, se il soggetto proponente ha maturato esperienza nel medesimo settore in cui intende sviluppare la propria idea imprenditoriale proposta. 

Descrivere brevemente la qualificazione e l’adeguatezza di ciascun socio e di tutti i richiedenti in forma associata agli obiettivi dell’investimento. 



C.3 - Percorso Formativo (compilare per il soggetto proponente e per ciascun socio le sottostanti sezioni)
	Nome  cognome 
	Codice Fiscale

	
	

	Percorso formativo (Barrare la qualifica posseduta)
	Conseguito presso (indicare il nome dell’Istituto/ente)
	Data rilascio 
	Attinenza con gli obiettivi dell’idea imprenditoriale

	A. Diploma
	
	
	

	B. Laurea
	
	
	

	C. Iscrizione ad albi
	
	
	

	D. Qualifica professionale
	
	
	

	E. Attestato professionale
	
	
	

	F. Specializzazione
	
	
	

	G. Altre certificazioni
	
	
	


C.4. Percorso Professionale (Descrivere il profilo professionale del soggetto proponente e di ciascun socio mettendo in evidenza in particolare gli aspetti rilevanti per l’idea imprenditoriale proposta. 
	Durata
	Mansione
	Datore di lavoro
	Attinenza con gli obiettivi dell’idea imprenditoriale

	Dal_______ al ________
	
	
	

	Dal_______ al ________
	
	
	

	Dal_______ al ________
	
	
	

	Dal_______ al ________
	
	
	


D. INNOVAZIONE 
D.1. Individuazione dei bisogni target rispetto al prodotto servizio/offerto

L'idea imprenditoriale va ad anticipare/intercettare un bisogno espresso dalla popolazione relativamente a determinati prodotti/servizi? 

 FORMCHECKBOX 
_ sì 

 FORMCHECKBOX 
_ no 

Motivare adeguatamente la risposta data 

D.2. Miglioramento del bisogno esistente e soluzioni proposte

L’idea imprenditoriale si propone di soddisfare in maniera innovativa e migliore rispetto al passato un bisogno già espresso dalla popolazione? 

 FORMCHECKBOX 
_ sì 

 FORMCHECKBOX 
_ no 

Motivare adeguatamente la risposta data

D.3. Discontinuità tecnologica/Innovazione 

In che modo l’idea imprenditoriale si pone rispetto a prodotti/servizi simili nel contesto sociale ed imprenditoriale del territorio regionale?:

 FORMCHECKBOX 
_ l'idea prevede la realizzazione di un prodotto/servizio sulla base di una tecnologia innovativa 

 FORMCHECKBOX 
_ l’idea prevede l’utilizzo di metodologie di lavoro innovative rispetto a quelle utilizzate da altri concorrenti che producono maggiori benefici nell’erogazione del servizio
 FORMCHECKBOX 
_ l'output viene prodotto attraverso una tecnologia migliorativa ma che non costituisce un cambiamento radicale rispetto a quelle attualmente utilizzata 

 FORMCHECKBOX 
_ il prodotto/servizio si basa su tecnologie e metodologie di lavoro largamente utilizzate dai principali concorrenti 

Motivare adeguatamente la risposta data

E. MERCATO 

E.1. Analisi del settore/mercato di riferimento

	Indicare, in modo chiaro e dettagliato, il settore/mercato di sbocco del prodotto/servizio attraverso

l’individuazione:

· della segmentazione del settore/mercato di riferimento (per tipologia di acquirente/target, modalità di erogazione, livello di servizio richiesto, ecc.)

· della dimensione della domanda;
· della localizzazione e target;
· dell’individuazione dei competitors;
· vantaggi competitivi;
· possibili tendenze di sviluppo future;
· altro




E.2. Analisi dei principali concorrenti

	Descrivere, in modo chiaro e dettagliato, le caratteristiche dei principali concorrenti del settore/mercato di riferimento:

· quali sono le principali imprese presenti?

· quali sono i prodotti/servizi che offrono?

· quali sono i loro punti di forza/debolezza?

· come si posizionano rispetto al prodotto/servizio che si vuole commercializzare?

· altro


E.3. Vantaggio competitivo
	Indicare la possibilità, da parte del proponente, di raggiungere un significativo vantaggio competitivo, in termini di leadership di costo o di differenziazione, rispetto ai propri concorrenti:

 FORMCHECKBOX 
_ sì

 FORMCHECKBOX 
_ no

Motivare adeguatamente la risposta data 




E.4. Piano di marketing
	Indicare, in modo chiaro e dettagliato, le ipotesi circa i metodi di promozione, distribuzione e vendita del prodotto/servizio che si intende immettere sul mercato specificando, ad esempio:

· su cosa sarà basata la credibilità nel mercato (affidabilità dei soggetti proponenti, prodotto/servizio sviluppato)?

· le garanzie sui prodotti/servizi saranno standard?

· per generare vendite, su quali caratteristiche del prodotto/servizio si punterà maggiormente?

· quale immagine si cercherà di trasmettere?

· quanto si ipotizza di investire in pubblicità e pubbliche relazioni? Quali saranno i canali privilegiati?

· quali le modalità di distribuzione/vendita del prodotto/servizio?

· altro




F. OBIETTIVI DI VENDITA

F.1 Descrizione del Prodotto/Servizio (Descrivere le caratteristiche del Prodotto/Servizio offerto)
	Prodotto/servizio (specificare)
	Descrizione

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


F.2 Previsioni di vendita

	Budget delle vendite previste per la prima annualità

	Prodotto servizio offerto
	Anno ________

	
	Unità previste
	Prezzo unitario previsto
	Fatturato

	 A.
	 
	 €                       -   
	 €                       -   

	 B.
	 
	 €                       -   
	 €                       -   

	 C.
	 
	 €                       -   
	 €                       -   

	 TOTALE
	 
	 €                       -   
	 €                       -   


(Descrivere i criteri in base ai quali sono state formulate le previsioni di vendita) 

F.3. Processo di produzione/erogazione (Descrivere il processo di produzione/erogazione individuando le fasi principali, ove possibile)
G. PIANO FINANZIARIO

G.1. Costi generali della struttura
	Tipologia di costo
	Importo (€)

	A. Materie prime, materie di consumo, semilavorati, prodotti finiti
	

	B.  Utenze
	

	C.  Canoni locazioni
	

	D.  Prestazione di servizi
	

	E.  Altre spese
	

	TOTALE 
	


G.2. Dettaglio delle spese previste a finanziamento 
Riepilogare i beni necessari per l’avvio e la gestione dell’iniziativa, indicandone le quantità, i fornitori e la documentazione raccolta per ognuno di essi.

	Voce di spesa 
	Quantità 
	Funzionalità (perché è necessario)
	Fornitore
	N. preventivo
	Importo complessivo

(€)
	Importo richiesto a finanziamento (€)

	A. Investimenti 

	A.1
	
	
	
	
	
	

	A.2
	
	
	
	
	
	

	B. Spese di funzionamento e di gestione [nel limite di cui all’art. 16, comma 2, lettera j), dell’Avviso]

	B.1
	
	
	
	
	
	

	B.2
	
	
	
	
	
	

	TOTALE 
	
	
	
	


G.3. Previsioni economiche relative al 1 anno solare di attività successivo alla realizzazione dell’investimento 
	Previsioni economiche 
	(€)

	A) Ricavi di Vendita 
	

	Totale A) 
	

	B) Costi della Produzione
	

	B1) Materie prime, materiale di consumo, sem. e prod. Finiti
	

	B2) Utenze ( Energia, gas, acqua, telefono, etc..)
	

	B3) Canoni di locazione per immobili
	

	B4) Oneri finanziari
	

	B5) Personale
	

	B6) Ammortamenti
	

	B7) Altre spese
	

	Totale B) 
	

	Risultato Economico (A-B)
	


(Descrivere i criteri in base ai quali sono state formulate le previsioni sopra riportate) 

G.4. Spese ammissibili a valere sul FSE
	Investimenti (descrizione)
	Importo 

(in euro)

	1
	Spese di costituzione dell’impresa: onorario notarile, al netto di IVA
	

	2
	Spese relative alle consulenze tecniche (consulenza fiscale, contabile, del lavoro, gestionale, etc.) 
	

	3
	Assicurazioni per la copertura di rischi derivanti dall’utilizzo di risorse umane e strumentali impiegate nell’attività di impresa (quali ad esempio infortuni, incendio, furto, ecc.), purché inerenti alla creazione di impresa 
	

	4
	Spese per la frequenza di attività formative, collettive o individuali, da parte dei soggetti coinvolti nella creazione di impresa: corsi abilitanti all’esercizio di attività professionali o specifici di settore
	

	5
	Spese per la fideiussione
	

	6
	Spese promozionali connesse all’avviamento dell’impresa
	

	7
	Costi di ammortamento assegnati per la durata dell’operazione, per i beni che non rientrano tra gli acquisti di beni mobili e attrezzature riconducibili al regime FESR (vedi art. 16, comma 3)  dell’Avviso Pubblico)
	

	8
	Spese relative ai canoni di leasing di macchinari, attrezzature, arredi, autoveicoli di tipo tecnico o comunque finalizzati ad uso esclusivo dell’attività espletata (con esclusione del riscatto e degli oneri amministrativi, bancari e fiscali collegati al contratto di leasing)


	

	9
	Spese per il noleggio di beni mobili (macchinari, attrezzature, arredi finalizzati ad uso esclusivo dell’attività espletata) il cui costo unitario non sia superiore a € 516,46, interamente ammortizzabili 
	

	10
	Spese per il noleggio di beni mobili (macchinari, attrezzature, arredi, autoveicoli di tipo tecnico o comunque finalizzati ad uso esclusivo dell’attività espletata)
	

	11
	Spese per affitto di immobili e altre spese di gestione (utenze: telefono, fax, internet, riscaldamento, acqua, elettricità e relativi allacci, materiale di consumo, ecc.) 
	

	TOTALE SPESA G.4.
	


L’ammontare complessivo delle spese elencate al punto 11 non può superare il limite del 20% dell’importo totale della spesa programmata nel Piano Finanziario al punto G.6. In caso di uso degli immobili e delle utenze anche per finalità private, occorre giustificare la percentuale di utilizzo per l’attività di impresa, secondo un calcolo pro-rata.

G.5. Spese ammissibili a valere sul FESR (in applicazione principio di flessibilità)
	Investimenti (descrizione)
	Importo 

(in euro)

	1
	Spese per l’ampliamento, l’ammodernamento o il miglioramento (adeguamento degli impianti generali dell’immobile destinati ad unità produttiva, quali gli impianti elettrici, idrici, telefonici, antincendio, ecc.), comprese le ristrutturazioni, dei locali adibiti all’attività progettuale
	

	2
	Acquisto di beni mobili (macchinari, attrezzature, arredi, autoveicoli di tipo tecnico o comunque finalizzati ad uso esclusivo dell’attività espletata) 
	

	3
	Acquisto di hardware e software
	

	4
	Acquisto di beni immateriali (brevetti e licenze d’uso)
	

	TOTALE SPESA G.5.
	


In riferimento alle spese indicate al punto 1, qualora i locali destinati ad unità produttiva vengano utilizzati anche per finalità private, occorre giustificare la percentuale di utilizzo per l’attività di impresa, secondo un calcolo pro-rata.

G.6. Totale investimento

	Importo degli investimenti a valere sul FSE (G.4.)
	

	Importo degli investimenti a valere sul FESR – Principio di flessibilità (G.5.)
	

	TOTALE INVESTIMENTO
	


G.7. Copertura finanziaria dell’investimento
	Fabbisogno (Impieghi)
	€
	Fonti di copertura
	€

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Totale fabbisogni
	
	Totale fonti
	


H. CANTIERABILITÀ DELLA PROPOSTA PROGETTUALE 
H.1 Unità locale oggetto dell’intervento (nel caso in cui il progetto candidato è da realizzare in più unità occorre indicare le caratteristiche relative a ciascuna di esse duplicando la sezione sottostante)
	Via/Piazza
	n. 
	C.A.P.

	Comune
	Provincia di

	Tipo di disponibilità:

	Conformità alla normativa urbanistica in relazione all’oggetto dell’attività
	( si    (  no

	Nel caso in cui non è conforme specificare i tempi necessari per l’adeguamento 
	


H.2. Realizzabilità tecnica (indicare le autorizzazioni, permessi, ecc. richiesti dalla normativa vigente per il regolare avvio dell’attività):
	Selezionare i 

requisiti di interesse
	Tipologia requisito
	Tempi previsti 

per il rilascio

	(
	a. apertura P. IVA
	

	(
	b. iscrizione CCIAA 
	

	(
	c. permessi e licenze (specificare)
	

	(
	d. autorizzazioni (specificare)
	

	(
	e. iscrizioni a registri speciali (specificare)
	

	(
	g. concessioni 
	

	(
	h. certificazioni
	

	(
	i. altro (specificare)
	


H.3 Cronoprogramma dell’investimento
Data inizio programma di attività               ____________________

Data conclusione programma di attività       ___________________

I. RISULTATI ATTESI
	Indicare il numero di servizi e prodotti che si intendono sviluppare con l’idea imprenditoriale proposta e l’impatto che essi potrebbero avere nel contesto economico e sociale.

Indicare il numero di risorse umane che dovranno essere impiegate per la realizzazione del progetto imprenditoriale e se nel futuro è previsto l’incremento occupazionale.
Descrivere se il progetto è capace di creare/fare “rete” con altre imprese che erogano/producono servizi/prodotti nello stesso settore di attività e se può essere utilizzato come best practice



L. PREMIALITÀ

L.1. Appartenenza del soggetto proponente a specifiche categorie

Il/i soggetto/i proponente/i è/sono: 

(  donna   

(  giovane under 35
(  soggetto over 50
L.2. Appartenenza del progetto imprenditoriale ai seguenti settori di attività:

(  assistenza sociale;

(  assistenza sanitaria;

(  assistenza socio-sanitaria.

Data _______________






____________________________

    (firma)
Si dichiara di essere informati, ai sensi e per gli effetti di cui all’art. 13 del D. Lgs. 196/2003 e dell’art. 26 dell’Avviso, che i dati personali raccolti saranno trattati, anche con strumenti informatici, esclusivamente nell’ambito del procedimento per il quale la presente dichiarazione viene resa.
Data _______________






____________________________

     (firma)
� Per inserire il codice Ateco dell’attività svolta, consultare il sito: � HYPERLINK "http://www.istat.it/it/archivio/17888" �http://www.istat.it/it/archivio/17888� 


� Il Soggetto proponente è colui che presenta la domanda di finanziamento e deve coincidere, obbligatoriamente, con il destinatario della Linea 1 dell’Avviso Pubblico “Interventi per l’autoimprenditorialità nel terzo settore”. È possibile che più destinatari della Linea di intervento 1 decidano di associarsi per la creazione di una stessa impresa, in tal caso la domanda potrà essere presentata da più soggetti ripetendo la specifica sezione. 





	Avviso pubblico: “Interventi per l’autoimprenditorialità nel terzo settore”
Linea di intervento 2
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